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Del conocimiento cientifico al mercado: creacion,
financiacién y transferencia, claves para impulsar la
innovacion biotecnoloégica

e BIOSPAIN 2026 pone el foco en la creacidon y crecimiento de startups y spin-
offs, el acceso a financiacion y la transferencia tecnolégica como elementos
necesarios para convertir el conocimiento cientifico en soluciones capaces de
llegar al mercado

o Los expertos subrayan la importancia de contar con un ecosistema capaz de
acompaiar a las compaiiias desde las primeras etapas, combinando ciencia,
talento, financiacion y visiéon internacional para favorecer su crecimiento y
llegada a nuevos mercados

Bilbao, 30 de septiembre de 2026.- La creaciéon de nuevas empresas a partir del
conocimiento cientifico, el acceso a financiacién para impulsar su crecimiento y la
transferencia de tecnologia al mercado son algunos de los retos que esta abordando
BIOSPAIN 2026 durante su segunda jornada.

BIOSPAIN 2026, el mayor evento biotecnoldgico de Espafia y uno de los principales
encuentros europeos del sector, se celebra del 29 de septiembre al 1 de octubre en el
Bilbao Exhibition Centre (BEC) bajo el lema “Bioinnovation that clicks”. El encuentro
reune a los principales actores de la biotecnologia para analizar los desafios que
marcaran el futuro de la innovacioén en salud, sostenibilidad, industria y competitividad.

Organizado por la Asociacién Espafiola de Bioempresas (AseBio), en colaboracién con
la Diputacién Foral de Bizkaia, el Gobierno Vasco y Basque Health Cluster (BHC),
BIOSPAIN 2026 aborda durante esta segunda jornada los retos que existen desde las
primeras fases de creacidon de una empresa hasta su consolidacion y expansion
internacional.

En este contexto, los expertos han puesto también el foco en la necesidad de contar con
un ecosistema capaz de acompafar a los proyectos a lo largo de todo su recorrido,
desde su creacion y crecimiento hasta el acceso a financiacion y la transferencia de
tecnologia al mercado.

Crear compaiiias a partir del conocimiento cientifico

Espafa cuenta con una base cientifica capaz de generar proyectos con potencial para
convertirse en companias de alcance internacional. Sin embargo, transformar una
investigacion de alto nivel en una empresa requiere identificar aquellos proyectos que
reunen las condiciones necesarias para crecer y desarrollar un modelo empresarial
alrededores de ellos.
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En este sentido, Clara Campas, PhD, Managing Partner de Asabys Partners, sefala
que, a la hora de identificar proyectos con potencial, en Asabys se fijan en cuatro
elementos: “ciencia realmente diferencial, propiedad intelectual sélida, una necesidad
médica no cubierta clara y unos investigadores excelentes detras”.

La creacién de un spin-off requiere ademas acompanar a los investigadores en un
proceso que va mas alla de la propia investigacion cientifica. “Deliberadamente no
exigimos un equipo gestor, en la creacién de un spin-off todavia no existe, y ese es
precisamente nuestro trabajo”, explica Campas. El objetivo es acompanar al
investigador “desde la identificacion del proyecto hasta la configuracién de un equipo
directivo de clase mundial”.

Entre los principales retos de las companias en sus primeras etapas, Campas destaca
el acceso a financiacién en el momento de la creacién, especialmente la financiacion
pre-seed, asi como la incorporacién de talento capaz de transformar un proyecto
cientifico en una compafiia escalable. A ello se le suma la necesidad de convertir la
tecnologia en un modelo de negocio y en un plan de desarrollo que resulte atractivo
para inversores internacionales.

Una financiacion adaptada a cada etapa de crecimiento

El acceso a financiacion es otro de los elementos clave para que una compafiia pueda
avanzar desde las primeras fases de investigacion hasta la comercializacion y la
expansion internacional. Los expertos sefialan la importancia de combinar diferentes
fuentes de financiacion en funcion del grado de madurez de cada proyecto y de evitar
las brechas que puedan frenar su desarrollo.

Desde Asabys, Campas apunta que el mercado actual es mas selectivo que en 2021,
CcoOn menos operaciones y mayor exigencia por parte de los inversores, que buscan
ciencia diferencial y evidencias que sustenten el potencial de una compaiiia.

En las primeras etapas, cuando el mercado privado todavia no alcanza determinados
niveles de riesgo, la combinacién de financiacion publica y privada adquiere especial
relevancia. En este contexto se sitia Asabys Innvierte Tech Transfer, un nuevo fondo
surgido de la convocatoria del CDTI, Innvierte Deep Start junto con el Fondo Europeo
de Inversiones (FEI), que trabaja con proyectos académicos en fases TRL 2-4 con el
objetivo de contribuir a la creacion de entre 10 y 12 spin-offs punteras.

Por su parte, desde BME se destaca la necesidad de entender la financiacion como un
proceso continuo en el que cada etapa requiere instrumentos diferentes. La financiacion
publica desempena un papel especialmente relevante durante las primeras fases de
investigacion e innovacion, mientras que el capital privado y posteriormente los
mercados de capitales pueden contribuir a financiar el crecimiento y la
internacionalizacién de las companias. En este recorrido, BME cuenta con diferentes
alternativas adaptadas a los distintos niveles de madurez, como BME Scaleup y BME
Growth en ambito de los mercados de renta variable, y MARF para las necesidades de
financiacion mediante deuda.
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A este recorrido se suma el Entorno Pre Mercado (EPM), que ayuda a las empresas a
prepararse para futuras rondas de financiacién y para un eventual acceso a los
mercados mediante formacion, acompafiamiento y conexidn con inversores, asesores y
otros agentes del ecosistema. Mas del 30% de las compafiias que forman parte de este
entorno pertenecen al ambito de las ciencias de la vida y la salud.

En este sentido, Francesco Sottile, de PNO Innovation, sefiala que la financiacion
publica y privada “no deberia entenderse como alternativas, si no como herramientas
complementarias dentro de una estrategia financiera coherente a lo largo del ciclo de
innovacion”. En ciencias de la vida, donde los ciclos de desarrollo son largos, intensivos
en capital y con un riesgo elevado, considera fundamental combinar la financiacion
publica, especialmente en las fases de investigacion, validacion y demostracion, con la
participacion temprana de clinicos, industria e inversores.

Reforzar la transferencia tecnoldgica para llegar al mercado

Mas alla de crear companias y facilitar su acceso a financiacion, otro de los retos pasa
por conseguir que las tecnologias desarrolladas en universidades y centros de
investigacion alcancen un grado de madurez necesario para llegar al mercado.

Para Sottile, el primer paso consiste en “convertir el potencial cientifico o tecnolégico en
una hoja de ruta clara del laboratorio al paciente hacia el mercado”. Esto implica validar
la necesidad que resuelve la tecnologia, generar la evidencia necesaria, definir como
escalarla, incorporar las capacidades y socios adecuados y anticipar las necesidades
de financiacién de cada etapa.

Entre las principales barreras para la transferencia tecnolégica se encuentra la brecha
entre los resultados de investigacion y el nivel de madurez tecnolégica para las fases de
validacién y demostracion, la dificultad para encontrar socios con capacidades
complementarias y la necesidad de definir desde fases tempranas una estrategia de
explotacion.

“Es fundamental incorporar desde fases tempranas una vision de mercado, propiedad
intelectual, regulacién, escalado y financiacion”, apunta Sottile, que considera necesario
conectar mejor ciencia, clinica, industria e inversion y construir el ecosistema adecuado
para cada fase de desarrollo.

En este proceso, los modelos de colaboracién publico-privada pueden facilitar la
conexion entre los distintos agentes. Segun Sottile, funcionan especialmente bien
aquellos en los que ciencia, clinica, empresa y sector publico participan desde etapas
tempranas, con objetivos y responsabilidades claramente definidos.

Los consorcios publico-privados permiten combinar excelencia cientifica, validacion
clinica, capacidad industrial, conocimiento de mercado y financiacién. La clave, no esta
en reunir un gran numero de socios, si no en construir colaboraciones en las que cada
actor aporte capacidades, tecnologias o acceso al mercado complementarios y
orientados desde el principio a resultados, explotacion y mercado.

Pensar en global desde el inicio
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El crecimiento de las companias biotecnologicas pasa también por incorporar una
perspectiva internacional desde sus primeras etapas. Para Campas, esto implica
disefiar desde el principio estrategias clinicas y regulatorias orientadas a mercados
como Estados Unidos, Europa y Asia, contar con equipos directivos con experiencia
internacional y construir una base accionarial capaz de facilitar tanto el acceso a nuevos
mercaos como las siguientes rondas de financiacion.

En este sentido, desde Asabys destacan casos como SpliceBio, Ona Therapeutics e
Ibrain Neuroelectronics, compafias nacidas en Espafa que han desarrollado actividad
internacional y han atraido el interés de inversores internacionales.

El reto, por tanto, pasa por construir un ecosistema capaz de acompafiar a los proyectos
durante su recorrido: desde la generacion del conocimiento y la creacion de una
companiia hasta la validacion, la financiacion, la transferencia tecnolégica y el acceso al
mercado.

Sponsors Platinum
[+Med, sid
Sponsors Gold

3P BIOVIAN, Agilent, Ayuntamiento de Salamanca — Abioinnova, Guipuzkoa, HIPRA, Klinea,
MSD, PNO Innovation, SOKAI, Xunta de Galicia.

Sponsors Silver
BeCytes, Bristol Myers Squibb, CDTI, lllumina, SEDA.
Sponsors Bronze

Alfa Laval, Almirall, Amgen, Asabys, BME, Cesif, CEU Universidad San Pablo, Clarke Modet,
CSL, Faes Farma, Farmaindustria — Plataforma Medicamentos Innovadores, Plataforma Biotech,
SILO, VIVE biotech.

Otros Sponsors

Lonza, Palobiofarma, Universidad de Navarra.

Sobre AseBio

La Asociacion Espariola de Bioempresas (AseBio) agrupa a 350 entidades y representa al conjunto del
sector biotecnoldgico espafiol. Su mision es liderar la transformacion del pais, posicionando la ciencia,
innovacién y en especial la biotecnologia como motor de crecimiento econémico y bienestar social. Entre
sus socios destacan empresas, asociaciones, fundaciones, universidades, centros tecnoldgicos y de
investigacion que desarrollan sus actividades de manera directa o indirecta en relacion con la biotecnologia
en Espafa.
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Para mas informacion:

BERBES - Gabinete de prensa de BIOSPAIN 2026

Maria Gonzalez / Lorena Ormazabal

+ 34 677 456 806 / + 34 637 79 81 84
mariagonzalez@berbes.com / lorenaormazabal@berbes.com

AseBio

Director de Comunicacion
AseBio y BIOSPAIN 2026
Angel Luis Jiménez

+34 662 172 126
ajimenez@asebio.com
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